
Suchen Sie ausfallsichere Gewerbemieter für ihre Büro- und Hallenflächen & wollen gern Mietausfall und Leerstand vermeiden ?

Hätten Sie  am liebsten nur noch Gewerbemieter, die pünktlich zahlen, lange bleiben und auch sonst keinen Ärger machen ? Und nie mehr Leerstand oder Mietausfall ? 

Wenn ja, dann sind Sie hier richtig.  

Der Mietausfall „unserer“ Gewerbeobjekte liegt bei 0,23% pro Jahr – und damit ca. 17 x niedriger als in der Branche (über 4% pro Jahr) . 9 von 10 qualifizierten 

Mietinteressenten finden bei uns ihr Wunschobjekt …und 93,4% davon sitzen nach 8 Jahren immer noch am gleichen Platz. Die Sache hat allerdings einen Haken: 

Obwohl ich ein gutes Support-Team hinter mir habe, arbeite ich im Grunde vielfach als one-man-show wenn ich für Kunden Objekte vermiete. Diese Vorgehensweise 

bringt einfach die besten Ergebnisse. Der Nachteil: Ich kann nur mit einer begrenzten Anzahl an Kunden arbeiten. Wenn Sie es ernst meinen mit den ausfallsicheren

Gewerbemietern, dann sollten Sie nicht ewig warten. Sonst bin ich möglicherweise ausgebucht.  Meine Durchwahl ist die 06441/ 3818838. Falls ich nicht da bin nimmt 

eine meiner Assistentinnen ihre Kontaktdaten und ihr Anliegen auf. Ich melde mich dann innerhalb 

von 48 Stunden bei Ihnen. 

Danke. Robert Puth
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3 Objekte klares 
Anforderungsprofil 

Orientierungsgespräch 
mit dem Vermieter + 
Erstbesichtigung der 

Mietflächen

Erläuterungen 
Arbeitsweise / 

Resultate / 
Honorierung

Startgespräch
Vermieteraufgaben: 

Reparatur / Reinigung 
/ Removal 

Makleraufgaben: 
Unterlagenbeschaffung, 
Informationsbeschaffung 

Umsetzung 
Vermarktungskonzept
• Objektprofil 
• Zielgruppendefinition 
• Marketing-Mix 

Exposé

zweite und dritte 
Besichtigung mit 
Fachleuten und 

Mitarbeitern

Prüfung Mietvertrag 
durch Vermieterseite 

Klärung Sachfragen / 
Klärung Investitionen / 

Klärung Kostentragung / 
Klärung Timing

SPEZIAL 1
Information des Vermieters während der Zusammenarbeit mit dem Makler

SPEZIAL 2
Was macht der Makler in Marktphasen wo sich wochenlang nichts bewegt ? 
Er schaut in seine “ 16 Punkte – Hab ich alles getan Checkliste“
Er macht durch Anrufe bei Kollegen in ganz Deutschland einen 
Gewerbeimmobilien-Wetter-Check, um zu verstehen wie es anderswo aussieht.
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 Arbeitstermin:
Präsentation aller geeigneten 
Objekte anhand von Plänen 

Bildern Luftbildern, Vorauswahl 

Mietangebot ok ? Prüfung Mietvertrag 
durch Mieterseite

Fragenklärung und 
Einigung 

Mietvertragsunterzeichnung

Immobilie und 
Verkäufer erfüllen 

meine Anforderungen

Erstkontakt mit dem 
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Kettenbesichtigung aller 
Objekte an 1 Tag innerhalb 

von 2-5 Stunden 

Besichtigung eines 
Objekts 

(Einzelbesichtigung) 

nur 1
 Objekt 

Commitment Mieter und 
Vermieter ? 

Mietangebot Mietvertrag   a. Vermieter 
b. Puth MV soll MV machen
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DAS PUTH’SCHE
 AUSFALLSICHERE GEWERBEMIETER SYSTEM  TM

Für Vermieter qualifizierter Hallen und Büros in Mittelhessen

   Gewinnen Sie mit uns ausfallsichere Gewerbemieter, die pünktlich zahlen, lange bleiben und auch   
   sonst keinen Stress machen – mit unserem bewährten “11-Schritt – Mieter-Auswahl-Verfahren”!




