Fiir Verkaufer von Gewerbeimmobilien ab 300.000 Euro in Mittelhessen

GEWERBEIMMOBILIENVERMARKTUNG “MIT SYSTEM"” ™
Verkauf ihrer Gewerbeimmobilie zum bestméglichen Preis, in kiirzestmoglicher Zeit - garantiert!
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Wiirden Sie ihre Gewerbeimmobilie gern in einem tiberschaubaren Zeitraum zum maximal moéglichen Preis verkaufen ?

Wenn Sie ihre Gewerbeimmobilie in kiirzestmdglicher Zeit zum maximalen Preis verkaufen wollen - ohne Stress und ohne viel Arbeit - dann sind Sie hier
richtig: “In den letzten 13 Jahren habe ich bis auf 3 begriindete Ausnahmen alle Gewerbeimmobilien im Alleinauftrag innerhalb der vereinbarten
Kaufpreisspanne verkauft, 8,48% hoher als der Markt und in weniger als 40% der markttblichen Zeit.

Das Beste daran: Sie haben kein Risiko und sind durch meine groRziigige Garantie gut abgesichert: “Ich verkaufe entweder Ihre Gewerbeimmobilie
innerhalb der vereinbarten Kaufpreisspanne in max. 50 % der marktiiblichen Zeit oder Sie zahlen keinen Cent Provision an mich !" ?

Die Sache hat allerdings einen Haken. Obwohl ich ein gutes Support-Team hinter mir habe, arbeite ich im Grunde als one-man-show, wenn ich
Gewerbeimmobilien verkaufe fiir meine Kunden. Es bringt einfach die besten Ergebnisse. Aber: Ich kann daher nur mit einer sehr begrenzten Anzahl an
Kunden arbeiten. Wenn Sie es ernst meinen sollten Sie nicht ewig warten.

Sonst bin ich moéglicherweise ausgebucht. Hier meine Durchwahl: 06441/ 38 188 38.
Falls ich nicht da sein sollte nimmt eine meiner Assistentinnen ihre Kontaktdaten

JA ich will meine Gewerbeimmobilie zum

und das Objektprofil auf. Ich melde mich dann innerhalb von 48 Stunden bei Ihnen. maximalen Preis verkaufen ! Bitte rufen Sie
Bis dahin gute Zeit. Robert Puth mich an ein erstes unverbindliches und
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